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РАЗДЕЛ 1. ОРГАНИЗАЦИОННО-МЕТОДИЧЕСКИЙ

Задачи учебной дисциплины:

- изучение категорий, методик и алгоритмов продвижения товаров на рынок;

- приобретение навыков творческого поиска резервов усовершенствования маркетинговой политики

коммуникаций предприятия;

- определение алгоритма планирования комплекса маркетинговых коммуникаций;

- формирование маркетинговых коммуникационных стратегий;

- определение элементов комплекса маркетинговых коммуникаций;

- изучение инструментария коммуникационного маркетингового анализа;

- раскрытие особенностей расчетов эффективности использования комплекса маркетинговых коммуникаций.

1.2. УЧЕБНЫЕ ЗАДАЧИ ДИСЦИПЛИНЫ

1.1. ЦЕЛИ ДИСЦИПЛИНЫ

Цель изучения дисциплины -  формирование у студентов умений по организации, планированию и

выбору оптимальных средств передачи информации о продукте(услуге);  составлению стратегии

продвижения в информационно-телекоммуникационной сети «Интернет»; разработке показателей

эффективности маркетинговых коммуникаций

1.3. МЕСТО ДИСЦИПЛИНЫ В СТРУКТУРЕ ОСНОВНОЙ ОБРАЗОВАТЕЛЬНОЙ

ПРОГРАММЫ

Цикл (раздел) ОПОП ВО: Б1.В

1.3.1. Дисциплина "Маркетинговые коммуникации" опирается на следующие элементы ОПОП ВО:

Public relations

CRM-маркетинг и клиентский опыт

Электронная коммерция

1.3.2. Дисциплина "Маркетинговые коммуникации"  выступает  опорой  для следующих  элементов:

Преддипломная практика

ПК-1.2: Обладает навыками планирования и разработки маркетинговой стратегии продвижения, в 
точ числе в сети интернет

1.4. РЕЗУЛЬТАТЫ ОСВОЕНИЯ ДИСЦИПЛИНЫ:

Знать:

Уровень 1 поверхностно демонстрирует знания  функций инструментов маркетинговых коммуникаций в

комплексе маркетинга; сущности информационно-коммуникационных технологий и моделей

коммуникаций; особенностей применения инструментов маркетинговых коммуникаций и

процессов восприятия информации; способов организации прямого маркетинга и личных

продаж, выставочной деятельности и т.д.;  форм и технологии создания и распространения

коммуникаций в маркетинговых средствах продвижения; особенностей развития рынка

коммуникационных средств сети ИНТЕРНЕТ; методов оценки  эффективности применения

маркетинговых коммуникаций.

Уровень 2 демонстрирует знания  функций инструментов маркетинговых коммуникаций в комплексе

маркетинга; сущности информационно-коммуникационных технологий и моделей

коммуникаций; особенностей применения инструментов маркетинговых коммуникаций и

процессов восприятия информации; способов организации прямого маркетинга и личных

продаж, выставочной деятельности и т.д.;  форм и технологии создания и распространения

коммуникаций в маркетинговых средствах продвижения; особенностей развития рынка

коммуникационных средств сети ИНТЕРНЕТ; методов оценки  эффективности применения

маркетинговых коммуникаций.

Уровень 3 уверенно демонстрирует знания  функций инструментов маркетинговых коммуникаций в

комплексе маркетинга; сущности информационно-коммуникационных технологий и моделей

коммуникаций; особенностей применения инструментов маркетинговых коммуникаций и

процессов восприятия информации; способов организации прямого маркетинга и личных

продаж, выставочной деятельности и т.д.;  форм и технологии создания и распространения

коммуникаций в маркетинговых средствах продвижения; особенностей развития рынка

коммуникационных средств сети ИНТЕРНЕТ; методов оценки  эффективности применения

маркетинговых коммуникаций.

Уметь:

Уровень 1 недостаточно эффективно умеет ориентироваться в сущности различных разновидностей

массовых коммуникаций, в том числе интегрированных; использовать инструменты

маркетинговых коммуникаций для реализации стратегий продвижения конкретной компании;

проектировать процесс коммуникации, в том числе в сети Интернет; разрабатывать и применять
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приемы стимулирования продаж, рекламы, PR и других элементов маркетинговых

коммуникаций; рассчитывать бюджет программ маркетинговых коммуникаций; использовать

технологии оценки эффективности применения маркетинговых коммуникаций в сети Интернет.

Уровень 2 умеет ориентироваться в сущности различных разновидностей массовых коммуникаций, в том

числе интегрированных; использовать инструменты маркетинговых коммуникаций для

реализации стратегий продвижения конкретной компании; проектировать процесс

коммуникации, в том числе в сети Интернет; разрабатывать и применять приемы

стимулирования продаж, рекламы, PR и других элементов маркетинговых коммуникаций;

рассчитывать бюджет программ маркетинговых коммуникаций; использовать технологии

оценки эффективности применения маркетинговых коммуникаций в сети Интернет.

Уровень 3 эффективно умеет ориентироваться в сущности различных разновидностей массовых

коммуникаций, в том числе интегрированных; использовать инструменты маркетинговых

коммуникаций для реализации стратегий продвижения конкретной компании; проектировать

процесс коммуникации, в том числе в сети Интернет; разрабатывать и применять приемы

стимулирования продаж, рекламы, PR и других элементов маркетинговых коммуникаций;

рассчитывать бюджет программ маркетинговых коммуникаций; использовать технологии

оценки эффективности применения маркетинговых коммуникаций в сети Интернет.

Владеть:

Уровень 1 слабо владеет навыками составления стратегии продвижения в информационно-

телекоммуникационной сети «Интернет»; разработки показателей эффективности

маркетинговых коммуникаций

Уровень 2 владеет навыками составления стратегии продвижения в информационно-

телекоммуникационной сети «Интернет»; разработки показателей эффективности

маркетинговых коммуникаций

Уровень 3 уверенно владеет навыками составления стратегии продвижения в информационно-

телекоммуникационной сети «Интернет»; разработки показателей эффективности

маркетинговых коммуникаций

В результате  освоения  дисциплины "Маркетинговые коммуникации"  обучающийся  должен:

3.1 Знать:

- функции инструментов маркетинговых коммуникаций в комплексе маркетинга;

- сущность информационно-коммуникационных технологий и моделей коммуникаций;

- особенности применения инструментов маркетинговых коммуникаций и процессов восприятия

информации;

- способы организации прямого маркетинга и личных продаж, выставочной деятельности и т.д.;

- формы и технологии создания и распространения коммуникаций в маркетинговых средствах

продвижения;

- особенности развития рынка коммуникационных средств сети ИНТЕРНЕТ;

- методы оценки эффективности применения маркетинговых коммуникаций.

3.2 Уметь:

- ориентироваться в сущности различных разновидностей массовых коммуникаций, в том числе

интегрированных;

- использовать инструменты маркетинговых коммуникаций для реализации стратегий продвижения

конкретной компании;

- правильно спроектировать процесс коммуникации;

- разрабатывать и применять приемы стимулирования продаж, рекламы, PR и других элементов

маркетинговых коммуникаций;

- рассчитывать бюджет программ маркетинговых коммуникаций;

- использовать технологии оценки эффективности применения маркетинговых коммуникаций в сети

Интернет.

3.3 Владеть:

навыки составления стратегии продвижения в информационно-телекоммуникационной сети

«Интернет»;

навыки разработки показателей эффективности маркетинговых коммуникаций

1.5. ФОРМЫ КОНТРОЛЯ

Текущий контроль успеваемости позволяет оценить уровень сформированности элементов

компетенций (знаний, умений и приобретенных навыков), компетенций с последующим объединением
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оценок и проводится в форме: устного опроса на лекционных и семинарских/практических занятиях

(фронтальный, индивидуальный, комплексный), письменной проверки (тестовые задания, контроль знаний

по разделу, ситуационных заданий и т.п.), оценки активности работы обучающегося на занятии, включая

задания для самостоятельной работы.

Результаты текущего контроля и промежуточной аттестации формируют рейтинговую оценку

работы студента. Распределение баллов при формировании рейтинговой оценки работы студента

осуществляется в соответствии с действующим локальным нормативным актом. По  дисциплине

"Маркетинговые коммуникации"  видом промежуточной аттестации является  Экзамен

Промежуточная аттестация

Наименование разделов и тем /вид занятия/ ЛитератураЧасов Компетен-

ции

Семестр

/ Курс

Инте

ракт.

Примечание

РАЗДЕЛ 2. СОДЕРЖАНИЕ ДИСЦИПЛИНЫ

2.1. ТРУДОЕМКОСТЬ ОСВОЕНИЯ ДИСЦИПЛИНЫ

Общая трудоёмкость дисциплины  "Маркетинговые коммуникации" составляет 4 зачётные единицы,

144 часов.

Количество часов, выделяемых на контактную работу с преподавателем и самостоятельную работу

обучающегося, определяется учебным планом.

2.2. СОДЕРЖАНИЕ РАЗДЕЛОВ ДИСЦИПЛИНЫ

Раздел 1. Раздел 1. Маркетинговые

коммуникации в системе маркетинга

Тема 1.1. Система маркетинговых

коммуникаций /Лек/

Л1.1 Л1.2

Л1.3Л2.1

Л2.2Л3.1

Л3.2 Л3.3

Э1 Э2 Э3

4 ПК-1.28 0

Тема 1.1. Система маркетинговых

коммуникаций /Сем зан/

Л1.1 Л1.2

Л1.3Л2.1

Л2.2Л3.1

Л3.2 Л3.3

Э1 Э2 Э3

2 ПК-1.28 0

Тема 1.1. Система маркетинговых

коммуникаций /Ср/

Л1.1 Л1.2

Л1.3Л2.1

Л2.2Л3.1

Л3.2 Л3.3

Э1 Э2 Э3

11 ПК-1.28 0

Тема 1.2. Элементы системы маркетинговых

коммуникаций /Лек/

Л1.1 Л1.2

Л1.3Л2.1

Л2.2Л3.1

Л3.2 Л3.3

Э1 Э2 Э3

4 ПК-1.28 0

Тема 1.2. Элементы системы маркетинговых

коммуникаций /Сем зан/

Л1.1 Л1.2

Л1.3Л2.1

Л2.2Л3.1

Л3.2 Л3.3

Э1 Э2 Э3

2 ПК-1.28 0

Тема 1.2. Элементы системы маркетинговых

коммуникаций /Ср/

Л1.1 Л1.2

Л1.3Л2.1

Л2.2Л3.1

Л3.2 Л3.3

Э1 Э2 Э3

10 ПК-1.28 0

Тема 1.3. Реклама в системе маркетинговых

коммуникаций /Лек/

Л1.1 Л1.2

Л1.3Л2.1

4 ПК-1.28 0
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Л2.2Л3.1

Л3.2 Л3.3

Э1 Э2 Э3

Тема 1.3. Реклама в системе маркетинговых

коммуникаций /Сем зан/

Л1.1 Л1.2

Л1.3Л2.1

Л2.2Л3.1

Л3.2 Л3.3

Э1 Э2 Э3

2 ПК-1.28 0

Тема 1.3. Реклама в системе маркетинговых

коммуникаций /Ср/

Л1.1 Л1.2

Л1.3Л2.1

Л2.2Л3.1

Л3.2 Л3.3

Э1 Э2 Э3

10 ПК-1.28 0

Конс/КЭ/Каттэк/СРэк Л3.1 Л3.2

Л3.3

2/2/9/18 ПК-1.28 0

Раздел 2. Раздел 2. Паблик рилейшенз в системе

маркетинговых коммуникаций

Тема 2.1. Паблик рилейшнз в формировании

маркетинговых коммуникаций /Лек/

Л1.1 Л1.2

Л1.3Л2.1

Л2.2Л3.1

Л3.2 Л3.3

Э1 Э2 Э3

4 ПК-1.28 0

Тема 2.1. Паблик рилейшнз в формировании

маркетинговых коммуникаций /Сем зан/

Л1.1 Л1.2

Л1.3Л2.1

Л2.2Л3.1

Л3.2 Л3.3

Э1 Э2 Э3

6 ПК-1.28 0

Тема 2.1. Паблик рилейшнз в формировании

маркетинговых коммуникаций /Ср/

Л1.1 Л1.2

Л1.3Л2.1

Л2.2Л3.1

Л3.2 Л3.3

Э1 Э2 Э3

8 ПК-1.28 0

Тема 2.2. Имидж в развитии маркетинговых

коммуникаций /Лек/

Л1.1 Л1.2

Л1.3Л2.1

Л2.2Л3.1

Л3.2 Л3.3

Э1 Э2 Э3

4 ПК-1.28 0

Тема 2.2. Имидж в развитии маркетинговых

коммуникаций /Сем зан/

Л1.1 Л1.2

Л1.3Л2.1

Л2.2Л3.1

Л3.2 Л3.3

Э1 Э2 Э3

8 ПК-1.28 0

Тема 2.2. Имидж в развитии маркетинговых

коммуникаций /Ср/

Л1.1 Л1.2

Л1.3Л2.1

Л2.2Л3.1

Л3.2 Л3.3

Э1 Э2 Э3

10 ПК-1.28 0

Раздел 3. Раздел 3. Стимулирование сбыта в

системе маркетинговых коммуникаций
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Тема 3.1.  Логистизация маркетинговых

коммуникационных процессов /Сем зан/

Л1.1 Л1.2

Л1.3Л2.1

Л2.2Л3.1

Л3.2 Л3.3

Э1 Э2 Э3

2 ПК-1.28 0

Тема 3.1.  Логистизация маркетинговых

коммуникационных процессов /Ср/

Л1.1 Л1.2

Л1.3Л2.1

Л2.2Л3.1

Л3.2 Л3.3

Э1 Э2 Э3

14 ПК-1.28 0

Тема 3.2. Эффективность использования

комплекса маркетинговых

коммуникаций /Сем зан/

Л1.1 Л1.2

Л1.3Л2.1

Л2.2Л3.1

Л3.2 Л3.3

Э1 Э2 Э3

2 ПК-1.28 0

Тема 3.2. Эффективность использования

комплекса маркетинговых

коммуникаций /Ср/

Л1.1 Л1.2

Л1.3Л2.1

Л2.2Л3.1

Л3.2 Л3.3

Э1 Э2 Э3

8 ПК-1.28 0

РАЗДЕЛ 3. ОБРАЗОВАТЕЛЬНЫЕ ТЕХНОЛОГИИ

3.1 В процессе освоения дисциплины "Маркетинговые коммуникации" используются следующие

образовательные технологии: лекции (Л), семинарские занятия (СЗ), самостоятельная работа студентов (СР)

по выполнению различных видов заданий.

3.2 В процессе освоения дисциплины "Маркетинговые коммуникации" используются следующие

интерактивные образовательные технологии: проблемнаялекция (ПЛ). Лекционный материал представлен в

виде слайд-презентации в формате «PowerPoint». Для наглядности используются материалы различных

научных и техническихэкспериментов, справочных материалов, научных статей т.д. В ходе

лекциипредусмотрена обратная связь со студентами, активизирующие вопросы, просмотр иобсуждение

видеофильмов. При проведении лекций используется проблемно-ориентированный междисциплинарный

подход, предполагающий творческие вопросыи создание дискуссионных ситуаций.

При изложении теоретического материала используются такие методы, как:монологический, показательный,

диалогический, эвристический, исследовательский, проблемное изложение, а также следующие принципы

дидактики высшей школы, такие как: последовательность и систематичность обучения, доступность

обучения, принцип научности, принципы взаимосвязи теории и практики, наглядности и др. В конце каждой

лекции предусмотрено время для ответов на проблемные вопросы.

3.3 Самостоятельная работа предназначена для внеаудиторной работы студентов,связанной с

конспектированием источников, учебного материала, изучениемдополнительной литературы по дисциплине,

подготовкой к текущему и семестровомуконтролю, а также выполнением индивидуального задания в форме

реферата, эссе, презентации, эмпирического исследования.

4.1. Рекомендуемая литература

РАЗДЕЛ 4. УЧЕБНО-МЕТОДИЧЕСКОЕ И МАТЕРИАЛЬНО-ТЕХНИЧЕСКОЕ

ОБЕСПЕЧЕНИЕ ДИСЦИПЛИНЫ

1. Основная литература

Авторы,

составители

Заглавие Издательство, год

Л1.1

Н. А.

Нагапетьянца

Маркетинг в отраслях и сферах деятельности :

учебное пособие  (282 с.)

Мо сква : ИНФРА-М

Л1.2

Н. В. Агаркова, В.

Е. Малиненко

Маркетинг : у чебно-методическое пособие (3 2 3  с.)
До нецк : До нАУиГС

Л1.3 Сабурова, М. М. Маркетинговые коммуникации (теория, управление,

практика): учебное пособие  (192 с.)

Ульяно вск : УлГТУ

2. Дополнительная литература



стр. 9УП: 38.03.02-М 2025-ОЗФ.plx

Авторы,

составители

Заглавие Издательство, год

Л2.1 Николайчук, В.Е. Основы конкурентного маркетинга: учебное пособие

(514 с.)

До нецк : "Но у лидж"

до нецко е о тделение

Л2.2 Сабурова, М. М. Организация работы отдела маркетинга : практикум

: учебное пособие  (99 с.)

Ульяно вск : УлГТУ

3. Методические разработки

Авторы,

составители

Заглавие Издательство, год

Л3.1

Агаркова Н.В.

Мар кетинго вые ко мму никации:  Мето дические

р еко мендации для пр о ведения семинар ских  занятий
для обучающихся образовательной программы б

калавриата направления подготовки 38.03.02

Менеджмент (профили "Маркетинг", "Логистика")  (4 3 )

Донецк, ГОУ ВПО

"ДОНАУИГС" , 2022

Л3.2

Агаркова Н.В.

Мар кетинго вые ко мму никации: Мето дические р

екомендации по  организации самостоятельно й р або -
ты для обучающихся образовательно й программ ы

бакалавр направления подготовки 38.03.02

джмент (профили "Маркетинг", "Логистика")  (5 6 )

Донецк; ГОУ ВПО

"ДОНАУИГС", 2022

Л3.3

Агаркова Н.В.

Маркетинговые коммуникации: Конспект лекций для

о бу чающихся о бр азо вательно й пр о гр аммы бака-

лавр иата напр авления по дго то вки 3 8 .03.02 Мене-

джмент (пр о филь "Мар кетинг")  (2 0 9 )

Донецк; ГОУ ВПО

"ДОНАУИГС", 2022

4 .2 . Перечень ресу рсо в

инфо рма цио нно -телеко мму ника цио нно й  сети "Интернет"

Э1
Официальный сайт

h ttp ://d n r-so v et.su /

Э2
Журнал «Маркетинг"

http://www.elobook.com/marketing/
http://www.elobook.com/marketing/

Э3
Донецкая республиканская универсальная научная

библиотека им. Н.К.Крупской
h ttp ://h ttp ://www.lib rary .d o n etsk .ru/

4 .3 . Перечень про гра ммно го о б еспечения

Лицензионное и свободно распространяемое  программное обеспечение, в то

отечественного  производства:

Лицензионное и свободно  распространяемое программное

о беспечение, в то м числе о течественно го  пр о изво дства:

- Lib re Office (лицензия Mo zilla Pu b lic Licen se v 2 .0 .)

- 7 -Zip  (лицензия GNU Lesser General Public Licen se)

- AIMP (лицензия LGPL v .2 .1 )

- STDU Viewer (freeware fo r private non-co mmercialor ed u cational use)

- GIMP (лицензия GNU Gen eral Pu b lic Licen se)

- In k scap e (лицензия GNU Gen eral Pu b lic Licen se).

4 .4 . Про фессио на льные б а зы да нных и инфо рма цио нные спра во чные системы

Электр о нный катало г изданий - h ttp ://u n ilib.d sm.in tern al/

Донецкая республиканская универсальная научная библиотека им. Н. К. Крупской - http ://www.lib -d p r

Научная электронная библиотека « КИБЕРЛЕНИНКА»  - http s://cyberlen in ka.ru /

Научная электронная библиотека eLIBRARY.RU -h ttp ://elibrary.ru /defaultx asp

Электронная библиотечная система "Лань" - https://e.lanbook.com/

ЭБС « ЗНАНИУМ»  h ttp s://zn an iu m.ru

4 .5 . Ма териа льно -тех ническо е о б еспечение дисциплины

Для проведения учебных занятий, предусмотренных образовательной программой,

аудитории согласно расписанию учебных занятий: рабочее место преподавателя, посадо чные

количеству обучающихся, доска меловая, персональный компьютер с лицензированным пр о

обеспечением общего  назначения, мультимедийный проекто р , экран, интерактивная панель.
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В случае необходимости, обучающимся из числа лиц с ограниченными возможностями здоровья (по

заявлению обучающегося) могут предлагаться одни из следующих вариантов восприятия информации с

учетом их индивидуальных психофизических особенностей:

1) с применением электронного обучения и дистанционных технологий.

2) с применением специального оборудования (техники) и программного обеспечения, имеющихся

В процессе обучения при необходимости для лиц с нарушениями зрения, слуха и опорно-двигательного

аппарата предоставляются следующие условия:

- для лиц с нарушениями зрения: учебно-методические материалы в печатной форме увеличенным шрифтом;

в форме электронного документа; в форме аудиофайла (перевод учебных материалов в аудиоформат);

индивидуальные задания и консультации.

- для лиц с нарушениями слуха: учебно-методические материалы в печатной форме; в форме электронного

документа; видеоматериалы с субтитрами; индивидуальные консультации с привлечением сурдопереводчика;

индивидуальные задания и консультации.

- для лиц с нарушениями опорно-двигательного аппарата: учебно- методические материалы в печатной

форме; в форме электронного документа; в форме аудиофайла; индивидуальные задания и консультации.

РАЗДЕЛ 5. ФОНД ОЦЕНОЧНЫХ СРЕДСТВ
5.1. Контрольные вопросы и задания

1. Комплекс маркетинговых коммуникаций и его место в комплексе

маркетинга.

2. Система маркетинговых коммуникаций.

3. Процесс коммуникаций через каналы личной и неличной коммуникации.

4. Организация отдела маркетинговых коммуникаций.

5. Реклама - понятие, сущность, цели, классификация.

6. Место и роль рекламы в структуре комплекса маркетинга.

7. Функции, задачи, требования к рекламе

8. Основные направления рекламной деятельности предприятия.

9. Средства рекламы и особенности их выбора

10. Рекламный процесс и его участники. Функции субъектов рекламного процесса.

5.2. Темы письменных работ

1. Структура маркетинговых коммуникаций. Основные направления

развития маркетинговых коммуникаций.

2. Основные показатели, характеризующие эффективность применения маркетинговых коммуникаций.

3. Основные формы маркетинговых коммуникаций на российском и

мировом рынке.

4. Процесс коммуникаций через каналы личной и неличной коммуникации.

5. Противоречие интересов различных групп населения внутри национальной экономике.

6. Организация отдела маркетинговых коммуникаций, проведение

аудита работы отдела маркетинговых коммуникаций.

7. Понятие, сущность и основные формы рекламы. Функции рекламы.

8. Международная реклама и ее роль в развитии мировой экономики.

Официальное регулирование развития рекламы. Международные рекламные

Кодексы.

9. Государственное и правовое регулирование рекламной деятельности.

10. Основные направления рекламной деятельности предприятия

5.3. Фонд оценочных средств

Фонд оценочных средств дисциплины "Маркетинговые коммуникации" разработан в соответствии

с локальным нормативным актом 

Фонд оценочных средств дисциплины "Маркетинговые коммуникации" в полном объеме

представлен в виде приложения к данному РПД.

5.4. Перечень видов оценочных средств

Текущий контроль успеваемости проводится в форме: устного опроса на лекционных и семинарских

занятиях (фронтальный, индивидуальный, комплексный), письменной проверки (письменные домашние

задания, ответы на вопросы, тестовые задания, контроль знаний по разделам), оценки активности работы

студента на занятии, включая задания для самостоятельной  и индивидуальной работы.

РАЗДЕЛ 6. СРЕДСТВА АДАПТАЦИИ ПРЕПОДАВАНИЯ ДИСЦИПЛИНЫ К

ПОТРЕБНОСТЯМ ЛИЦ С ОГРАНИЧЕННЫМИ ВОЗМОЖНОСТЯМИ ЗДОРОВЬЯ
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В случае необходимости, обучающимся из числа лиц с ограниченными возможностями здоровья (по

заявлению обучающегося) могут предлагаться одни из следующих вариантов восприятия информации с

учетом их индивидуальных психофизических особенностей:

1) с применением электронного обучения и дистанционных технологий.

2) с применением специального оборудования (техники) и программного обеспечения, имеющихся

в В процессе обучения при необходимости для лиц с нарушениями зрения, слуха и опорно-

двигательного аппарата предоставляются следующие условия:

- для лиц с нарушениями зрения: учебно-методические материалы в печатной форме увеличенным

шрифтом; в форме электронного документа; в форме аудиофайла (перевод учебных материалов в

аудиоформат);  индивидуальные задания и консультации.

- для лиц с нарушениями слуха: учебно-методические материалы в печатной форме; в форме

электронного документа; видеоматериалы с субтитрами; индивидуальные консультации с привлечением

сурдопереводчика; индивидуальные задания и консультации.

- для лиц с нарушениями опорно-двигательного аппарата: учебно-методические материалы в

печатной форме; в форме электронного документа; в форме аудиофайла; индивидуальные задания и

консультации.

Методические рекомендации по подготовке к семинарским занятиям

Целью семинарских занятий является углубление и закрепление теоретических знаний, полученных

обучающимися на лекциях и в процессе самостоятельного изучения учебного материала, а, следовательно,

формирование у них определенных умений и навыков. В ходе подготовки к семинарскому занятию

необходимо прочитать конспект лекции, изучить основную литературу, ознакомиться с дополнительной

литературой, выполнить выданные преподавателем практические задания. При этом учесть рекомендации

преподавателя и требования программы. Дорабатывать свой конспект лекции, делая в нем соответствующие

записи из литературы. Желательно при подготовке к семинарским занятиям по дисциплине одновременно

использовать несколько источников, раскрывающих заданные вопросы.

Методические рекомендации по организации самостоятельной работы

Самостоятельная работа приводит к получению нового знания, упорядочению и углублению имеющихся

знаний, формированию у него профессиональных навыков и умений. Самостоятельная работа выполняет ряд

функций: развивающую, информационно-обучающую, ориентирующую и стимулирующую,

воспитывающую, исследовательскую.

Виды самостоятельной работы, выполняемые в рамках изучения дисциплины:

1. Конспектирование первоисточников и другой учебной литературы;

2. Проработка учебного материала (по конспектам, учебной и научной литературе);

3. Выполнение разноуровневых задач и заданий;

4. Работа с тестами и вопросами для самопроверки;

5. Выполнение заданий по контролю знаний.

Рекомендуется с самого начала освоения учебного материала работать с литературой и предлагаемыми

заданиями в форме подготовки к очередному аудиторному занятию. При этом актуализируются имеющиеся

знания, а также создается база для усвоения нового материала, возникают вопросы, ответы на которые

обучающийся получает в аудитории. Можно отметить, что некоторые задания для самостоятельной работы

имеют определенную специфику. При освоении материала обучающийся может пользоваться библиотекой

которая в полной мере обеспечена соответствующей литературой. Значительную помощь в подготовке к
очередному занятию может оказать имеющийся в учебно-методическом комплексе конспект лекций. Он же

может использоваться и для закрепления полученного в аудитории материала.

Методические рекомендации студентам по подготовке к выполнению контроля знаний по разделам

К контролю знаний по разделам необходимо готовиться путем осуществления повторных действий по

изучению предмета. Работа по решению задач на контрольном занятии в принципе не отличается от решений

отдельных домашних заданий. Однако каждый обучающийся должен быть готов к отстаиванию

правильности своего решения и верности избранного им метода.

Методические рекомендации студентам по подготовке к итоговому контролю

При подготовке к итоговому контролю обучающийся должен повторно изучить конспекты лекций и

рекомендованную литературу, просмотреть решения основных задач, решенных самостоятельно и на

семинарах и включенных в контроль знаний по разделам.

РАЗДЕЛ 7. МЕТОДИЧЕСКИЕ УКАЗАНИЯ ДЛЯ ОБУЧАЮЩИХСЯ ПО УСВОЕНИЮ

ДИСЦИПЛИНЫ
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